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Strucny popis: Tento pracovni list se zaméfuje na vytvoreni efektivniho marketingového
funnelu s pomoci nastroje GPT-4 Omni Channel. Ukolem bude odpovédét na Sest otazek, které
pokryvaji riizné aspekty ptipravy, tvorby a implementace marketingového funnelu. Pracovni list
je navrzen tak, aby vam pomohl efektivné vyuzivat funnel k ziskavani klientti a budovani online
byznysu.

Instrukce:

=

Prectéte si peclivé body niZe.

2. Na kaZdou otazku/bod odpovézte nebo ho zpracujte, co nejpodrobnéji, vyuZivejte
informace z prezentaci a skript.

3. Odpovédi piste jasné a strukturované. Pokud to bude mozné, pouZivejte odrazky nebo

¢islovany seznam pro lepsi pfehlednost.

Pteji vam hodné uspéchil pii vypracovavani pracovniho listu a té§im se na vase odpovedi! &



1. Jaky je vyznam marketingového funnelu pro-online byznys a ziskavani klienti.

Pokyny: Vysvétlete, pro¢ je marketingovy funnel kli¢ovym nastrojem pro vedeni potencialnich
zakaznikl od prvotniho zajmu az po nakup a jak pomaha zvySovat konverzni pomér.



2. Jaké jsou hlavni faze marketingového funnelu a jaké jsou jejich cile.

Pokyny: Popiste jednotlivé faze funnelu, jako jsou povédomi, zajem, zvazovani, akce a udrzeni,
a vysvétlete, jaké jsou jejich hlavni cile a aktivity v kazdé fazi.



3. Jak lze vyuzit nastroje GPT-4 Omni Channel pro vytvareni obsahu v kazdé fazi funnel.

Pokyny: Popiste, jak vyuzit GPT-4 Omni Channel pro generovani reklamnich textt, blogovych
¢lanki, e-mailovych kampani, pfistavacich stranek a dalSich marketingovych materialt v
jednotlivych fazich funnelu.



4. Jak vytvorit efektivni pristavaci stranku (landing page) pro zachyceni zajmu
potencialnich klienti.

Pokyny: Popiste kli¢ové prvky piistavaci stranky, jako jsou atraktivni nadpis, jasny popis
nabidky, formulaf pro sbér kontaktnich udaju a vyzva k akci (CTA).



5. Jaké jsou nejlepSi praktiky pro tvorbu e-mailové sekvence, ktera udrzi zajem ucastniki
a pripravi je na nabidku placeného produktu.

Pokyny: Vysvétlete, jak strukturovat e-mailovou sekvenci, aby poskytovala hodnotny obsah,
budovala vztah s potencialnimi klienty a vedla je k nakupu placeného produktu.
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